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はじめに
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スポチュニティは、スポーツに特化したクラファンプラットフォーム。伴走型の手厚いサ
ポートやコラム記事などが特徴。約1億2,800万円のプロジェクトをはじめ実績多数。
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会社概要



What’ｓ Spportunity?
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スポチュニティ株式会社は、グロービス経営大学院から生まれたベンチャー。グロービス
は累計、7,000名以上を輩出するMBAに特化した日本最大のビジネススクール

スポチュニティ株式会社

設立 ：2016年3月
代表 ：川戸温志
資本金：1,260万円（準備金含む）
所在地：東京都中央区



グロービス・スポーツマネジメント・クラブ

スポチュニティメンバーは1,300人を超えるスポーツマネジメント・クラブも運営
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◆所属人数（2024/10/14時点）
1,319人

◆活動目的
• 日本のスポーツビジネスの発展に向けて、グロービス生が何

等かのアクションを起こすきっかけを得ること
• スポーツビジネスの分析をMBA視点で行うことにより、MBA

の学びをより深めていくこと
• スポーツへの興味を通じたグロービス生の新たな人的ネット

ワーク形成の場になること

◆過去のイベント登壇者
• UEFAチャンピオンズリーグ運営会社 TEAM Marketing AG アジア・

パシフィック地域統括責任者岡部恭英さま
• モルテン代表取締役社長 民秋清史さま
• 宇都宮ブレックス 取締役副社長 藤本光正さま
• 四国アイランドリーグplus 事務局長（現IBLJ代表） 坂口裕昭さま
• スポーツビズ代表取締役社長 山本雅一さま
• eスポーツ ウェルプレイド 代表取締役/CEO 谷田優也さま
• Bリーグ事務局長 葦原一正さま
• PCP代表取締役社長 吉田輝幸さま
• 東京ヴェルディ 小池純輝選手 ほか多数



ビジョン：最終的に我々が変えたい世界
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日本のスポーツ界は、“体育”の延長線上で考えられているため、
未だに「儲けてはいかん」という慣習が根強く残っております。
このため、将来有望な若者がスポーツで食べていくには、
大変リスクが高いため、途中で断念してしまう若者も沢山居ます。
また、本格的に競技に打ち込むためには遠征費や強化費など、
多くのお金がかかるのが現状ですが、こうしたサポートを受けられる
のは、有名な競技のトップアスリートだけです。
では、地方に根付いたクラブチームやアスリート、草野球のような
アマチーム、少年サッカーのような街のアカデミーチーム、
大学や高校の運動部などは、どうすれば良いのでしょうか？
我々は、こうしたスポーツ界の構造を少しでも変え、ひいてはスポーツ界だけでなく
日本国内の歪んだ構造、格差を少しでも変えたいと強く思っています。
『頑張っているヒト・真面目に生きているヒトが報われる社会』
『生まれた境遇は関係なく平等な機会のある社会』
『困っているヒトを手軽に助け合える社会』

そのような社会に一歩でも近づきたいと想いスポチュニティを運営しております。

始める前から、スタートラインに立てない
チャレンジできないという社会を変えたい



スポチュニティ・アンバサダー
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理念に共感し、日本代表や元プロなど多くの方が
スポチュニティ・アンバサダーへ！

https://corp.spportunity.com/ambassador/

https://corp.spportunity.com/ambassador/
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サービス概要



クラブチーム、競技団体、競技者の悩み
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スポーツには“お金“がかかる。“お金”にまつわる悩みは尽きません・・・
一方で、支援したい・お金を届けたいというヒトが居ても見つけられません・・・



スポチュニティがやりたいこと
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“お金があるところ“ から ”お金が無いところ” へ！



スポーツに特化したクラウドファンディングサービス『スポチュニティ』
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スポーツに特化したクラウドファンディングプラットフォームをご提供
お金を欲しいヒト、お金を届けたいヒトをマッチング

https://www.spportunity.com/

https://www.spportunity.com/


スポチュニティの特徴
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特徴①：手厚いサポート 特徴②：メディア展開 特徴③：業界最安の利用料

MBAホルダーが、利用チーム専任の
スポチュニティアドバイザーとして
二人三脚で、支援募集ページのセッ
トアップや情報発信などのお手伝い
をさせて頂きます。

コラム記事の取材・執筆を無料で提供。
Yahoo!ニュース、SmartNews、など
提携各社へも掲載。認知度UPへ。
※プロジェクトの直接的な宣伝はできません

また、アンバサダーも盛り上げます！

サービス利用料は、業界最安レベル
です。集まった支援金額に応じて、
料率が10～15%となります。更に、
年間2回目以降は▲2%割引です。

悩み①：人手不足 悩み②：認知度が無い 悩み③：利用料が高そう

クラウドファンディングをやりたくて
も“人手”が足りない・・・
上手くやる方法も分からない・・・

人手を解決できてもお金を集める“知
名度”がありません・・・

手厚いサポートやYahoo!へ記事を出
すとなると、“利用料が高そう“です
が・・・



①MBAホルダーによる手厚いサポート
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利用チーム専任のスポチュニティアドバイザーが二人三脚で、支援募集ページの
セットアップや情報発信などのお手伝いをさせて頂きます

《アドバイザーのご支援内容》
1. 支援募集プロジェクトの企画
2. アピール文章の構成・編集・ご助言
3. リターンの設計・ご助言
4. プロモーション計画の策定支援・ご助言
5. メルマガ、PRTIMES、SNS等への掲載によ
る発信支援
など



② Yahoo!やスマニュー等への発信 1/2
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クラファンのプラットフォームでありながら、コラム記事の取材・執筆を無料で提供
コラム記事からクラウドファンディングへの導線をつくることで、支援者を発掘

※プロジェクトの直接的な宣伝はできません

普段、スポットの当たらないチームやスタッフのコラム記事 プロジェクトページ

支援増加だけでなく、チーム自体の宣伝効果も期待できます！！

流入



*) Yahoo!やSmartNewsは、先方の記事掲載の条件に合致した場合に掲載されます

② Yahoo!やスマニュー等への発信 2/2
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スポチュニティの独自メディアである 『 スポチュニティコラム 』 は、Yahoo!ニ
ュース、 ドコモのdメニュー、SmartNews、SPORTS BULLなど各社と提携。



③業界最安レベルの利用料

サービス利用料は、手厚いサポートやコラム記事提供など込みで業界最安レベル
です。集まった支援金額に応じて、料率が10～15%となります。更に、年間2
回目以降は▲2%割引です

10%-15%
（+5%）

スポチュニ
ティ

9%, 12%
（+5%）

Readyfor

12%
（+5%）

CAMPFIRE

15%
（+5%）

Makuake

20%
決済手数込々

GREEN 
FUNDING

20%
決済手数込々

ALLEZ! 
Japan

20%～
25%

A-port

※カッコ書きの料率は決済手数料。各社、サービス利用料とは別に消費税がかかります。
中には別途、各種オプション料金などの手数料を取っている企業もあります。
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５００万円～
４００万円～５００万円
３００万円～４００万円
２００万円～３００万円
１００万円～２００万円
１００万円未満

集まった支援金 利用料（初回） 利用料（2回目）

※年間2回目以降の利用の場合、

▲2%割引となるため 8%-13%

最低手数料20万円である点に注意

１０％
１１％
１２％
１３％
１４％
１５％

８％
９％

１０％
１１％
１２％
１３％

※お振込みは、プロジェクト終了月の翌々月末となります。
※上記の利用料とは別にWEB決済利用料5％が必要となります。



その他特徴：オリジナルリターン
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https://corp.spportunity.com/original_return/

「クラファンで資金を募りたいけど、リターンを準備できるか不安・・・」
そんな方へ、スポチュニティではオリジナルリターンを提供しています。これを
利用すると、自分たちで準備しなくてもリターンの種類を増やすことができます。

https://corp.spportunity.com/original_return/


その他特徴：地元企業やファンに貢献！『スポ活』
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JリーグやBリーグなどプロクラブの持つ諸々の権利や選手やブランド価値を活
かして、スポンサー企業や市民の皆様のクラファンを一緒に推進する取り組み。

《詳細こちら》

https://corp.spportunity.com/sppokatsu/

https://corp.spportunity.com/sppokatsu/


その他特徴：プラットフォーム利用料と社会貢献団体への寄付
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『スポチュニティ基金』

『スポチュニティ基金』は、平等で格差の無い社会を目指すソーシャルグッドカンパニーとして、社会貢献活動の
取り組みの一環のためスポチュニティ株式会社が創設する任意の基金の仕組みです。寄付金は社会貢献活動を行う
諸団体に充てられます。寄付先となる社会貢献団体については、社会弱者や子どもたちへの支援、災害復興支援な
ど行う団体などを対象に、スポチュニティにて厳正な審査・検討のうえ決定いたします。

■プラットフォーム利用料の概要
• 料金220円（税込）

■プラットフォーム利用料の想定使途
• 『スポチュニティ基金』として社会貢献団体への寄付
• 安心安全にクラウドファンディングが利用できるシステム環境の提供や運営
（為替に伴うサーバー代、システム開発費など）

■留意点
• プラットフォーム利用料の決済は、支援金の支払いと同

時に行われます。
• 複数の支援をした場合、1支援ごとにプラットフォーム

利用料が発生いたします。
• 支援者には支援金の支払いと同時に寄付先の社会貢献団

体を選択いただけます。 ※同選択機能は今後実装予定



スポチュニティ株式会社
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実績



実績例
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約1億2,800万円を集めたクラファンプロジェクトをはじめ実績多数。



他クラファンプラットフォームからのスイッチ例 1/2
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名古屋グランパス様 Readyfor ⇒ スポチュニティ

ジェフユナイテッド市原千葉様 Jリーグオンラインストア ⇒ スポチュニティ



他クラファンプラットフォームからのスイッチ例 2/2
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アビスパ福岡様 CAMPFIRE ⇒ スポチュニティ

ベガルタ仙台様 CAMPFIRE ⇒ スポチュニティ



実績例①
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Jリーグの大分トリニータ様は、支援額約１億2,700万円、支援3,632件を達成！

累計金額3億833万円（第１弾～第5弾）



実績例②
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名古屋グランパス スタジアムをまちをグランパスで染めよう2023は、
目標金額 300万円 を達成！

累計支援額 11,876万円、支援数 855件 以上！



実績例③
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ジェフユナイテッド市原・千葉は、支援額約902万円、支援225件を達成！



実績例④
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Jリーグのアビスパ福岡様は、支援額約2,560万円以上、支援数2,377件を達成！

累計金額4,480万円（第１弾～第2弾）



実績例⑤
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なでしこケアジャパンは、目標金額 100万円 を達成！
累計支援額 505万円、支援数 201件 以上！



実績例⑥
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X1リーグに所属する福岡SUNSは、メジャースポーツでないアメフトでありながら
目標金額 150万円を超える約700万円 を達成！支援数も 895件 以上！



実績例⑦
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B1リーグに所属する富山グラウジーズは、目標金額 400万円を超える
518万円 を達成！ 支援数も 570件 以上！



実績例⑧
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B3リーグに所属する岩手ビッグブルズは、目標金額 309万円 を達成！
第1弾と合計すると累計支援額 555万円、支援数 450件 以上！



大学運動部などの実績例
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大学運動部、アカデミー、マイナーな競技でも多数ご利用頂いています！



【参考】名古屋グランパス様、過去からのクラファン推移
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「まちをグランパスで染めよう」クラファンは、2021・2022年はReadyforで実
施、2023年よりスポチュニティにて実施。支援金も倍以上に増加！

2021年：Readyfor 2022年：Readyfor 2023年：スポチュニティ

https://www.spportunity.com/ai

chi/team/804/invest/604/detail/

https://readyfor.jp/projects/Na

goyaGrampus04

https://readyfor.jp/projects/Na

goyaGrampus03

https://www.spportunity.com/aichi/team/804/invest/604/detail/
https://www.spportunity.com/aichi/team/804/invest/604/detail/
https://readyfor.jp/projects/NagoyaGrampus04
https://readyfor.jp/projects/NagoyaGrampus04
https://readyfor.jp/projects/NagoyaGrampus03
https://readyfor.jp/projects/NagoyaGrampus03


【参考】CAMPFIREのプロバスケットボールチームによる例
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B2所属の
熊本ヴェルターズ

71.8万円

B2所属の
アースフレンズ

東京Z
214.8万円

B3所属の
八王子

ビートレインズ
239万円

B3所属の
金沢武士団

101万円

同じB3所属の岩手ビッグブルズのほうが支援者も金額も多い！
つまり、プラットフォームの知名度よりも、プロジェクトの企画・運営（拡散）が肝



Contact/SNS/Web Service
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連絡先Eメールアドレス
info@spportunity.co.jp

Facebook公式ページ
https://www.facebook.com/spportunity/

Twitter公式ページ
https://twitter.com/Spportunity_JP

スポチュニティ サービスURL
https://www.spportunity.com/

ご利用に関心の
ある方はこちらへ



スポチュニティ株式会社
Spportunity,inc.

選んでいただく理由
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APPENDX



クラファン成功の秘訣を知りたい方へ
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クラファン成功の秘訣やスポチュニティの詳しいサービス内容を知りたい方は、
以下URLよりお問い合わせください。

《お問合せ先》

https://corp.spportunity.com/clubteam_entry



スポチュニティ株式会社
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連絡先Eメールアドレス
info@spportunity.co.jp
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